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Wesotych i Sportowych Swiat Bozego
Narodzenia!

Drodzy Czytelnicy,

zanim catkowicie zanurzymy sie w swig-
tecznej atmosferze Bozego Narodzenia i
powitamy Nowy Rok 2026, mozemy jesz-
cze podzieli¢ sie kilkoma informacjami na
temat konczgcego sie roku i przedstawic
nasze najwazniejsze refleksje z perspek-
tywy Koenig & Bauer CEE.

Rok 2025 byt bez watpienia peten wy-
zwan w wielu segmentach rynku. Presja
kosztowa, niepewnos¢ gospodarcza i
dynamiczne zmiany w globalnym tancu-
chu dostaw wymagaty od nas wszystkich
elastycznosci, strategicznej czujnosci i, co
najwazniejsze, partnerskiej wspotpracy.

Patrzac jednak na naszg ostatnig sprze-
daz najnowszych rozwigzan Koenig & Bauer, z radoscig dostrzegamy pozytywne
sygnaty wskazujgce na poprawe sytuacji na rynku — zarowno w segmencie opakowan,
jak i druku komercyjnego.

W odpowiedzi na wyzwania rynkowe, wspolnie z naszg spotkg macierzystg Koenig &
Bauer podjelismy intensywne dziatania. Rozpoczelismy specjalng kampanie skiero-
wang do drukarn komercyjnych, ktora juz przynosi konkretne, znaczgce kontrakty,
jak na przyktad z firmg Pozkal w Inowroctawiu.

Dzien otwarty w Radebeul pokazat, jak kluczowe dla rentownosci stato sie konse-
kwentne wdrazanie automatyzacji. Maszyna Rapida 76, dzieki technologii zaadapto-
wanej z Rapidy 106 ,Royal Class”, udowodnita, ze elastycznos¢ i wysoka wydajnoscé w
formacie B2 nie sg kompromisem, ale realng droga do rozszerzenia modelu bizneso-
wego, na przyktad na lukratywny rynek opakowan premium.

Przyktad Pawta Krasowskiego, naszego Product Managera, ktory na co dzien taczy
intensywne projekty w Koenig & Bauer z udziatem w mistrzostwach Europy i Azji w
triathlonie w barwach reprezentacji Polski, doskonale oddaje ducha naszych wysit-
kow w Koenig & Bauer (CEE) — konsekwencje, planowanie i wytrwato$é. Wierzymy, ze
wtasnie te cechy — zarédwno w sporcie, jak i w biznesie — sg kluczem do sukcesu.

Konczac ten peten wyzwan, ale owocny rok, sktadamy Panstwu najserdeczniejsze
zyczenia. Wesotych Swiat! Niech ten czas bedzie peten spokoju, rodzinnej atmosfery
i odpoczynku. Zyczymy réwniez zdrowego, szczesliwego i petnego sukceséw Nowego
Roku 2026!

Jestesmy gteboko przekonani, ze nasza wspdtpraca z Panstwem bedzie sie dyna-
micznie rozwijac¢, zapewniajgc stabilnos¢, przewidywalnosc¢ i oczekiwane wyniki!

Z wyrazami szacunku
Jan Korenc
Managing Director CEE
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Customer Care w nowym wydaniu
— Koenig & Bauer integruje dziatania
posprzedazowe w regionie CEE

Nowe rozdanie w strukturach Koenig & Bauer CEE to m.in. integracja zespotow ser-
wisowych i ujednolicenie standardow obstugi klienta w Polsce, Czechach i Stowaciji.
Od kilku miesigcy dziatem Customer Care w catym regionie kieruje David Herman —
menedzer z wieloletnim doswiadczeniem w strukturach Koenig & Bauer, ktory po-
strzega szeroko rozumiang opieke posprzedazowg jako partnerstwo biznesowe.

W pierwszym po objeciu nowej funkcji wywiadzie David Herman mowi o tym, jak po-
taczyc trzy rynki w jeden sprawnie dziatajgcy organizm, okietznac rozne oczekiwania
i jezyki operacyjne, a przede wszystkim — jak przetozyc¢ te zatozenia na satysfakcje i
lojalnosc klientow.

Redakcja: Co zmienito sie w dziale Customer Care po objeciu przez Pana funkcji
Customer Care Director i jak wyglada jego integracja w kontekscie trzech krajow
pozostajacych w gestii Koenig & Bauer CEE — Polski, Czech i Stowacji?

David Herman: Uscislijmy jedno: te zmiany nie zaczety sie z chwilg objecia przeze
mnie tej funkcji, ale duzo wczesniej. Integracja zespotow Customer Care ze wszyst-
kich trzech krajow byta i pozostaje nadal jednym z naszych strategicznych celow.
Podobnie jak scista wspdtpraca dziatdw sprzedazy i serwisu — zresztg jeszcze do nie-
dawna obiema jednostkami kierowat Grzegorz Szymczykowski. Od maja br. te dzia-
tania nabraty jeszcze wiekszej klarownosci — Grzegorz objat funkcje Sales Director w
catym regionie CEE. Ja mam z kolei przyjemnosc¢ kierowac dziatem Customer Care

we wszystkich trzech krajach. To wielka odpowiedzialno$¢, rowniez w kontekscie

,dziedzictwa" po osobach, ktdre w ostatnich latach zrobity bardzo duzo, by ten dziat
nabrat obecnych ksztattow, a przypominam, ze zatrudnia 2/3 wszystkich pracownikéw Koenig & Bauer CEE. Mam tu na mysli
m.in. niezyjgcego juz Jacka Dabrowskiego, ktory z sukcesami budowat i porzgdkowat struktury Customer Care w Polsce przez
wiele lat.

R.: Jak zatem ta integracja wyglada w praktyce?

D.H.: Rozdzielajgc funkcje zarzgdcze dziatow sprzedazy i serwisu zrobiliSmy strategiczny krok w kierunku stworzenia jednego,
spojnego dziatu Customer Care, obejmujgcego wszystkie trzy kraje — kazdy o innej specyfice, jezyku, wielkosci geograficzne;.
Obecnie wspolnie planujemy zasoby ludzkie i harmonogramy dziatan, wypracowujemy wspolne standardy komunikacji z klientami
oraz jedng liste kompetencji. Dziatamy z kilku lokalizacji i dbamy o to, by o$rodki serwisowe (w Polsce sg nimi Warszawa, Krakéw i
Pita) czy konkretny technik byt jak najblizej operacyjnie danej drukarni. Coraz czesciej jednak zdarza sie, ze technik z Polski jedzie
do klienta w Czechach, jesli tak bedzie szybciej lub racjonalniej — i odwrotnie. Taki system dziata u nas w praktyce: skraca czas re-
akcji i zmniejsza liczbe spraw przekazywanych miedzy zespotami z poszczegolnych krajow. To bardzo istotne, takze w kontekscie
struktury klientow, bo trzeba pamiegtac, ze znaczgca czesc¢ wdrazanych przez Koenig & Bauer maszyn trafia do duzych, korpora-
cyjnych i miedzynarodowych marek.

R: Jakie elementy — z punktu widzenia klienta — decydujg o zbudowaniu wtasciwej relacji miedzy nim a dostawca, a konkret-
nie — dziatem Customer Care? Co daje mu w najwiekszym stopniu poczucie bezpieczenstwa?

D.H.: Mysle, ze najlepiej by na temat naszych kompetencji czy jakosci obstugi posprzedazowej wypowiadali sie sami klienci. Na-

tomiast my mozemy powiedzied o kilku niepodwazalnych czynnikach, tworzgcych naszg przewage rynkowa. Srednio jestesmy u
klienta po 4—5 godzinach od zgtoszenia wymagajgcego obecnosci technika, przy standardowo zapisanych w kontrakcie serwiso-
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wym 24h. Po trzecie — logistyka czesci. Dzieki bliskosci fabryki i magazynow w Radebeul k. Drezna, mozemy zapewni¢ dostawe
niezbednych elementow w ciggu kilku godzin.

Dla wielu klientow rownie wazna jest wiez komunikacyjna i relacje z reprezentujgcym dostawce technikiem serwisu czy instruk-
torem druku. Tu znaczenie majg m.in.: mozliwo$¢ rozmowy w ojczystym jezyku (zwtaszcza w kontek$cie niuansow technicznych

— im bardziej zaawansowana maszyna, tym jest ich wiecej); szybka aktualizacja statusu maszyny i okreslenie mozliwos$ci przywro-
cenia jej do pracy; elastycznos$¢ pracownikow dziatu Customer Care w konteks$cie potrzeb klienta’ o relacjach stricte ludzkich,
personalnych nie wspominajgc. To elementy, ktdre realnie wptywajg na wtasciwy poziom wspotpracy, dajgc poczucie bezpieczen-
stwa po stronie klienta i budujg jego lojalnos$¢ oraz przywigzanie do marki Koenig & Bauer.

R.: Nawigzujac do wspomnianego hasta, co jest obecnie kluczem do zbudowania wigzi na linii dostawca — klient, a w efekcie —
lojalnosci wobec marki?

D.H.: MySle, ze owa dobrze rozumiana lojalnosc¢ rodzi sie ze wzajemnego zaufania, szacunku i przewidywalnosci. Klient chce miec¢
pewnosc, ze maszyna drukujgca czy postpressowa, ktora niejednokrotnie stanowi ,serce” jego parku sprzetowego, bedzie sta-
bilnie pracowac i ze w krytycznym momencie uzyska wsparcie. W moim rozumieniu Customer Care to swego rodzaju ciggtosc w
kontekscie opieki nad klientem i dbatosci o niego — od instalacji, poprzez szkolenie operatorow i drukarzy, zapewnienie stabilnej
pracy maszyny, az po przeglady prewencyjne i modernizacje.

R.: Szerokie portfolio rozwigzan Koenig & Bauer wymaga szerokich kompetencji. Jak przygotowujecie zesp6t do serwisowa-
nia maszyn drukujacych bazujacych na réznych technologiach, a takze rozwigzan postpress, ktére coraz smielej wchodza do
portfolio firmy?

D.H.: Nie da sie ukry¢, ze jeszcze kilkanascie lat temu, gdy zaczynatem prace w Koenig & Bauer (a byt to rok 2011), portfolio firmy,
a wiec tez nasze dziatania serwisowe, niemal w 100% dotyczyty drukarn i konwerterdow wykorzystujgcych technike offsetows. Za
sprawg strategicznych decyzji kierownictwa Koenig & Bauer nasze portfolio zmienia sie w sposdb diametralny. Mamy obecnie pod
opieka nie tylko uzytkownikow arkuszowych maszyn offsetowych z serii Rapida, ale tez rozwigzan postpress — sktadarko-skleja-
rek Omega i sztanc Iberica czy maszyn fleksograficznych/hybrydowych Celmacch dedykowanych drukowaniu i obrdbce tektury
falistej. To spowodowato, ze obszar kompetencji pracownikéw dziatu Customer Care musiat ulec znaczgcym zmianom i rozsze-
rzeniu. Budujemy zatem w sposob systemowy tzw. cross-skilling, by nasi technicy mieli jak najszersza, a przy tym specjalistyczng
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wiedze i umiejetnosci w kontekscie poszczegdlnych rozwigzan. Dzigki integracji w obszarze CEE owe kompetencje dotyczg catego
regionu, nie tylko jednego kraju czy zespotu. Zalezy nam réwniez na umiejetnosciach ,miekkich”: jasnej komunikacji z operatorami
maszyn, wsparciu w trakcie ewentualnej awarii i przy restarcie maszyny. Klient ma wtedy pewnos¢, ze wracamy do stabilnej pracy,
a zespot drukarni czuje sie pewniej. Inwestujemy tez w automatyke i analityke danych — bo dzi$ serwis to takze diagnostyka cy-
frowa, kalibracje, raporty i predykcja.

R.: Zatrzymajmy sie na chwile przy tym elemencie. Koenig & Bauer juz wiele lat temu wprowadzit nie tylko zaawansowane
rozwigzania kontrolno-pomiarowe w swoich maszynach (usprawniajgce i automatyzujace ich prace), ale tez liczne narzedzia
dedykowane obstudze posprzedazowej — zdalny serwis, hotline, a w ostatnich latach — rozwigzania bazujgce na AI. Jak te
narzedzia sa wykorzystywane w praktyce przez klientéw? Jakie sg kluczowe zalety tego typu rozwigzan?

D.H.: Po pierwsze szybkos$¢ i skutecznos¢ — skrocenie do minimum czasu reakcji i natychmiastowe dziatanie. PressSupport24,
dostepny w jezyku angielskim i niemieckim, pozwala rozwigzac¢ wiekszos$¢ zgtoszen bez dojazdu — to oszczedzony czas i mniejsze
ryzyko dtuzszego przestoju maszyny. PressCall upraszcza zgtoszenie do jednego kliknigecia z poziomu pulpitu: od razu widzimy co
dzieje sie w maszynie, znika tez bariera jezykowa. Po drugie przewidywalnosc¢. W raportach wydajnosciowych i danych analitycz-
nych widzimy trendy i dane produkcyjne maszyny, rowniez w kontekscie ewentualnych problemow czy przestojow. To sygnat do
dziatania zawczasu — umawiamy prewencyjng wizyte serwisu zanim problem sie pogtebi. Po trzecie transparentnosc: klient widzi
postep rozwigzywanej kwestii i otrzymuje rekomendacje, co upraszcza dziatania w kontekscie zapewnienia stabilnej produkciji.

R.: Jak wielu klientéw korzysta obecnie z kontraktéw serwisowych?

D.H.: Taki kontrakt stat sie standardem przy sprzedazy nowej maszyny drukujgcej czy postpressowej. Roznig sie one jedynie
zakresem i szczegdtowymi zapisami, w zaleznosci od potrzeb klienta, zaawansowania wdrazanej maszyny itd. Szczegdlnego zna-
czenia nabierajg przy instalacjach pilotazowych w regionie, czy w przypadku tzw. sojuszy technologicznych. Kontrakt serwisowy
oznacza dla klienta przewidywalnosc¢ kosztéw (za sprawa ryczattowych, abonamentowych systeméw rozliczania) i priorytet w
reakcji serwisu. Co wiecej, wiele problemow rozwigzujemy zdalnie. Wazna jest klarowna komunikacja: zgtoszenie, okreslenie sta-
tusu, plan dotyczgcy podejmowania poszczegolnych krokow.

R.: Wréémy na koniec chwile do ludzi — bo serwis to przede wszystkim ludzie. Jak buduje Pan kompetencje i kulture wspoét-
pracy w swoim miedzynarodowym zespole?

D.H.: Fundamentem jest wymiana wiedzy i wzajemne poznanie sig, zwtaszcza przy wielu nowych twarzach w zespole — np. w
Polsce nowym Cuctomer Care Managerem jest od niedawna Szymon Rock. Temu stuzg m.in. organizowane dwa razy do roku tzw.
Service Summits CEE — kilkudniowe, petne merytoryki spotkania pracownikéow dziatu Cuctomer Care. Druga rzecz to mobilnosc¢
kompetencji — nasi technicy regularnie jezdzg w ramach wsparcia do sgsiednich krajow, dzieki czemu szybciej uczg sie nowych
zagadnien. Trzecia — relacja z klientem. Serwis, ktory tylko ,naprawia”, nie buduje przewagi rynkowej. Serwis, ktory potrafi wyttu-
maczy¢, pokazac, przeszkoli¢ i doradzic, staje sie partnerem w biznesie klienta.

R: Jakie sg Pana priorytety na najblizsze 12—-24 miesigce?

D.H.: Wymienitbym tu trzy aspekty. Po pierwsza integracja i cross-skilling — aby kazdy pracownik zatrudniony w strukturach
Customer Care w regionie CEE miat dostep nawet do rzadkich kompetencji. Po drugie — digitalizacja systemu prewencji — wiecej
danych, lepsza analityka i szersze uzycie narzedzi predykcyjnych w codziennej pracy. I wreszcie modele kontraktow serwisowych
— tak, aby po stronie klienta koszty serwisu byty przewidywalne, a realny czas wykorzystania maszyny — jeszcze wyzszy. Mowigc
krotko: szybszy czas reakcji, mniej niespodzianek i wydajniejsza produkcja. A wszystko z myslg o zapewnieniu bezpieczenstwa i
spokoju naszym klientom. Zaréwno tym miedzynarodowym, nalezgcym do duzych grup globalnych, jak i rodzimym i niejednokrot-
nie rodzinnym biznesom, dziatajgcym od dziesigcioleci na poszczegdlnych rynkach — w Polsce, Czechach czy Stowacji.

R. Dzigkujemy za rozmowe.
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Koenig & Bauer Rapida 76 — elastyczne
rozwigzanie formatu B2 do druku
komercyjnego, etykiet i optacalnego
druku opakowan

Pokazy na zywo i relacje uzytkownikéw podczas Dnia Otwartego w Radebeul dowodzg, ze Rapida 76 doskonale radzi sobie z za-
daniem pogodzenia druku reklamowego, etykiet i opakowan z kartonu o grubosci 1 mm — bez zadnych kompromisow!

» Ekstremalna elastycznos$¢: pokazy na zywo wykazaty ultraszybkag zmiane zadan miedzy ztozonymi zleceniami komercyjnymi,

etykietami i opakowaniami z kartonu
» Rozszerzenie modelu biznesowego: przetwarzanie kartonu o grubosci do 1,0 mm z predkoscig 18 000 arkuszy/godzine otwiera

lukratywny rynek opakowan premium dla drukarn komercyjnych

» Wymierna korzysc¢ w zakresie zyskow i strat: rownoczesne procesy przygotowania do druku (SPC) i technologia pomiaru w linii
skracajg czas zmiany zadania nawet o 30 procent i drastycznie zmniejszajg ilos¢ odpadow.

« Strategia platformowa: Wykorzystuje wiele wysokiej klasy komponentow automatyki (np. SPC, SIS) oraz standardy jako$ci Rapi-
da 106 ,Royal Class” na najbardziej kompaktowej przestrzeni.

* Rzeczywiste potwierdzenie uzytkownikow: klienci zgtaszajg stabilnosc przy zmianach zlecen i przechodzg od konkurencji ze

wzgledu na silng orientacje na klienta
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Pod hastem ,B2 — petna wydajnos¢” firma Koenig & Bauer udowodnita podczas Dnia Otwartego w zaktadzie w Radebeul, ze Ra-
pida 76 doskonale radzi sobie na wymagajgcym rynku B2. Przed go$¢mi z wielu krajow europejskich maszyna zademonstrowata
na zywo swojg niezwyktg elastycznos¢ — od wymagajgcych zlecen komercyjnych po produkcje etykiet i wysokiej klasy opakowan

kartonowych. Gtédwne przestanie: drukarnie nie muszg juz wybiera¢ miedzy wydajnoscig komercyjng a stabilnoscig opakowan.
Uzytkownicy potwierdzajg: wydajnosé i partnerstwo maja kluczowe znaczenie

Gtownym punktem programu byty wypowiedzi uzytkownikdw, ktére potwierdzity strategiczne korzysci ptyngce z uzytkowania
maszyny w praktyce.

» Matthias Herrmann (dyrektor zarzadzajgcy, Schmidt & Buchta GmbH), uzytkownik Rapida 76 od 2019 roku, podkreslit nieza-
wodnos¢ maszyny w srodowisku o wysokiej wydajnosci, gdzie Srednio 19 razy dziennie zmienia sie zlecenie komercyjne.

» Oscar Pepermans (wtasciciel, Rutgers Printing & Packaging Solutions, NL), ktory od potowy 2024 roku eksploatuje nowg maszy-
ne Rapida 76, podkreslit, ze inwestycja ta zapewnia mu znaczng przewage konkurencyjng. Caty proces produkcji stat sie znacznie
bardziej wydajny.

» Kurt Schergen (kierownik operacyjny, Druckhaus WITTICH KG, Fohren), nowy klient, ktory przeszedt na Rapida 76 z innych nie-
mieckich producentdw, jako decydujgce kryteria podat produkti ,silng orientacje na klienta” lokalnej organizacji Koenig & Bauer.

Od automatyzacji do korzys$ci w rachunku zyskoéw i strat

Rapida 76 udowodnita podczas pokazdw na zywo, jak ta przewaga w zakresie automatyzacji przektada sie bezposrednio na ra-
chunek zyskéw i strat (P&L) klientéw: pokazata swoje szerokie zastosowanie poprzez szybkie zmiany miedzy zadaniem zadruku
kartonow, zadaniem komercyjnym na papierze offsetowym i zadaniem na papierze etykietowym.

Jako dowdd podejscia ,zaufanego doradcy” zaprezentowano na zywo rozszerzenie tancucha wartosci: przetwarzanie typowego
zlecenia komercyjnego — folderu eventowego — pokazano na sztacy ptaskiej Ipress 106 PRO SB. W ten sposdb firma Koenig

& Bauer zademonstrowata w praktyce, w jaki sposdb klienci mogag rozszerzy¢ swoj model biznesowy na rentowne rynki, tgczac
drukowanie i obrobke postpress.

pl.koenig-bauer.com 7



KOENIG & BAUER

Kluczem do rentownosci jest konsekwentna automatyzacja, ktéra opiera sie bezposrednio na strategii modutowej platformy
Grupy. Dla klienta oznacza to:

- Transfer technologii z klasy krélewskiej: Rapida 76 wykorzystuje doktadnie te same sprawdzone komponenty automatyki, co
Rapida 106, w tym procesy jednoczesnego przygotowania do druku (SPC) i system naktadania bez marki bocznej DriveTronic SIS.
Zapewnia to maksymalng niezawodnosc¢ i wydajnosc.

- Najwyzsza jakosc¢: maszyna przechodzi doktadnie te same procesy i spetnia te same surowe kryteria zapewnienia jakosci, co
maszyny klasy formatowej Rapida 106 i serii wielkoformatowe;.

- Kontrola jakosci w linii: systemy takie jak QualiTronic ColorControl i PDFCheck zapewniajg doktadnos¢ kolordw juz od pierwsze-
go arkusza, skracajg czas przygotowania do druku nawet o 30 procent na kazde zlecenie, zmniejszajg ilos¢ odpadow i poprawiajg
marze.

- Wydajnos$¢ na matej przestrzeni: Rapida 76 oferuje wysokg wydajnosc¢ przy niezwykle kompaktowych wymiarach, ktére sg za-
uwazalnie mniejsze niz w przypadku porownywalnych maszyn, co pozwala zaoszczedzi¢ cenng przestrzen produkcyjng.

Te zalety platformy bezposrednio przyczyniajg sie do optymalizacji wynikéw finansowych: jednoczesne procesy przygotowania i
mycia zmniejszajg czas przezbrojenia nawet o 30 procent i sprawiajg, ze nawet najmniejsze naktady sg optacalne. Wysokiej klasy
zespoty lakierujgce czy system do naktadania folii na zimno, zaadaptowane z Rapidy 106, umozliwiajg wysokiej jakosci wykoncze-
nie w jednym przejsciu i zwiekszajg wartos¢ dodana.

,Dzieki tym ,drzwiom otwartym” jedno stato sie dla mnie absolutnie jasne: czas kompromisow w formacie B2 dobiegt konca” —
powiedziat Markus Weif3, dyrektor generalny Koenig & Bauer Paper & Packaging Sheetfed Systems i cztonek zarzadu grupy Ko-
enig & Bauer.

,Konsekwentnie przenieslismy sprawdzong, wysokiej klasy technologie naszej maszyny Rapida 106 ,Royal Class” do tego forma-
tu. W rezultacie powstata maszyna, ktora rozwigzuje dylemat ,albo-albo” w tym segmencie: raporty uzytkownikow dotyczgce

19 zmian zlecen dziennie potwierdzajg wyjatkowg wydajnos¢ w druku komercyjnym. Jednoczesnie solidna platforma Rapida 106
zapewnia jej stabilnosc¢, umozliwiajgcg pewng obrobke tektury o grubosci 1,0 mm dla rynku opakowan premium. Entuzjastyczne
opinie naszych klientow, ktorzy potwierdzajg te wyjatkowg wszechstronnosc¢ w praktyce lub swiadomie wybierajg nasz kompletny
pakiet technologii i silng orientacje na klienta, pokazujg, ze nasze podejscie jest wtasciwe”.

Partnerstwo wykraczajgce poza sama maszyne

Sesje tematyczne dowiodty, ze firma Koenig & Bauer powaznie traktuje podejscie ,zaufanego doradcy”. Eksperci z Elbe-Leasing
przekazali informacje na temat dostosowanych do potrzeb mozliwosci finansowania i funduszy. Jednoczesnie konsultanci z Gra-
phic Consult przekazali cenng wiedze konsultingowg w swojej prezentacji ,Odnoszenie sukcesow: tropienie czynnikow obnizaja-
cych zyski”. Dopetnieniem tego byta wspolna sesja zespotu Koenig & Bauer Performance Management Team i Graphic Consult,
ktora pod hastem ,Wyzsza wydajnosc¢ dla Twojego sukcesu” pokazata konkretne sposoby osiggniecia maksymalnej wydajnosci i
skrocenia czasow przygotowania jako ,turbo dla Twojej rentownosci”.

,Rynek” z ekspertami w dziedzinie postpressu, ustug, zarzgdzania wydajnoscig i ekosystemu cyfrowego myKyana dopetnit ofer-
te doradczg 360 stopni i zapewnit przestrzen do intensywnych dyskusji branzowych. Konsekwentnie pozytywne opinie gosci
potwierdzity stusznosc¢ strategii: obecnie drukarnie nie szukajg tylko maszyn, ale strategicznych partnerow, ktorzy zapewnig im
technologie, finansowanie i wiedze rynkowa niezbedng do dalszego rozwoju.
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~Nowe otwarcie” w drukarni Pozkal:
8-kolorowa maszyna Koenig & Bauer
Rapida 106 kluczowym elementem
odbudowywanego zaktadu i parku
sprzetowego

Drukarnia Pozkal z Inowroctawia, jeden z najdtuzej dziatajgcych w Polsce prywatnych zaktaddw poligraficznych specjalizujgcych
sie w produkcji dzietowej, zakontraktowata nowg, wysokowydajng 8-kolorowg maszyne offsetowg Koenig & Bauer Rapida 106-8
SW4 SPC z systemem odwracania arkusza po 4. zespole. Inwestycja jest istotnym elementem trwajgcego od miesiecy procesu
przywrocenia potencjatu produkcyjnego firmy po pozarze, jaki dotknat jg w maju br. Dostawa bogato wyposazonej i zaawansowa-
nej technologicznie Rapidy 106 bedzie miata miejsce w styczniu 2026 r.

»Nowe otwarcie” z technologia Koenig & Bauer

Artur Chesy, wtasciciel i prezes zarzadu firmy Pozkal podkresla: ,Zakup ten traktujemy jako istotny element ,nowego otwarcia”
w naszej drukarni. Minione miesigce byty dla nas okresem intensywnej pracy nad przywrdceniem zaktadu do normalnego funk-
cjonowania. Odbudowywalismy i remontowalismy spalone i zniszczone hale, przywracaliSmy do pracy ocalaty sprzet, staralismy
sie przy tym utrzymac wiekszosc¢ naszych klientow i realizowanych dla nich zlecen. Tu z pomocg przyszto wiele firm poligraficz-
nych z regionu kujawsko-pomorskiego, ale nie tylko. Szczegdlne podziekowania kieruje do zarzgdow drukarn Druk-Intro, z ktorag
realizujemy wiele projektéw w ramach kooperacji oraz Zapolex, od ktorej oprocz realizowanej koprodukcji, wypozyczylismy trzy
maszyny introligatorskie — dwie falcerki i niciarke. Dzieki temu czesc¢ prac moglismy dalej realizowac u nas, czes¢ — podzlecac.
Mamy tez nadzieje, ze za sprawg odbudowywanego zaktadu jak i parku maszynowego nowych prac przybedzie bardzo szybko i
wroécimy do stanu, w jakim Pozkal dziatat przed pozarem”.

—p—
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Nowa maszyna Koenig & Bauer czescig planu inwestycyjnego

,Maszyny z zaktadow w Radebeul byty pierwszymi w naszej historii maszynami petnokolorowymi. Historia zatacza wigc swoiste
koto i bardzo sig cieszymy, ze pod nasz $wiezo odbudowany i odnowiony — dostownie i w przenoséni — dach trafi zaawansowane
rozwigzanie tego producenta” — mowi Artur Chesy.

Zakontraktowana maszyna to wysoko-
wydajna, 8-kolorowa Rapida 106-8 SW4
SPC, z systemem odwracania arkusza

po 4. zespole. Na jej bogate wyposazenie
sktadajg sie m.in.: pakiet do zadrukowywa-
nia cienkich podtozy drukowych (bardzo
istotny w kontekscie produkcji realizo-
wanej przez Pozkal); pakiet drukowania

z predkoscig do 18 tys. ark./h (w trybie z
odwracaniem); SPC — system symulta-

. nicznej zmiany form drukowych, odbywa-
, jacej sie jednoczesnie z myciem obciggow
gumowych; rozbudowane systemy kontro-
lno-pomiarowe, w tym system Qualitronic
ColorControl do kontroli i regulacji nafar-
bienia w trybie inline; ACR — automatycz-
na kontrola pasowania.

Dlaczego Koenig & Bauer?

Moéwi Artur Chesy: ,Uznalismy, ze skoro czeka nas ,nowe otwarcie” to dajmy szanse kilku oferentom takiej maszyny, jakiej potrze-
bujemy — mdéwi Artur Chesy. — W naturalny sposdb w gronie tym znalazta sie firma Koenig & Bauer, majgca bardzo dobrg renome
wsrod polskich drukarn, reprezentujgcych rézne segmenty produkcji: opakowaniowej, komercyjnej, ale tez dzietowej".

Pawet Krasowski — Technology & Product Manager Koenig & Bauer CEE dodaje: ,Liczna reprezentacja drukarni Pozkal zostata
zaproszona do naszego Customer Experience Center w Radebeul k. Drezna. Tam przeprowadzone zostaty wymagajgce, rygory-
styczne testy maszyny rozwazanej przez kierownictwo drukarni. PokazaliSmy tez nasz zaktad, zaplecze technologiczne, magazyn
czesci zamiennych”.

,Nasi technolodzy i operatorzy byli pod ogromnym wrazeniem mozliwosci maszyny Rapida — kontynuuje Artur Chesy. — Ich
zdaniem testy wypadty bardzo przekonujgco. Duze znaczenie miat tez relatywnie krotki czas dostawy. Na korzys¢ Koenig & Bauer
dziata tez wtasny, silny oddziat zlokalizowany w Polsce, dysponujacy wtasnym dziatem serwisu, oraz blisko$¢ geograficzna centra-
li. Dzieki temu np. brakujgca czes¢ do maszyny moze dotrzec¢ do nas bardzo szybko. Te elementy przewazyty”.

Nowa maszyna — na nowy rok

Nowa Rapida zostanie dostarczona do drukarni Pozkal w styczniu 2026 roku. Jej uruchomienie zaplanowano na luty. Jak zapo-
wiada Michat Drozdz — Senior Sales Manager Koenig & Bauer (CEE), wszystkie osoby, ktére beda odpowiedzialne za jej obstuge,
przejda specjalistyczne szkolenie w centrali Koenig & Bauer w Radebeul, a nastepnie — w samej drukarni: ,Zrobimy wszystko co
w naszej mocy, by przejscie na zaawansowang, ale tez — co podkreslajg nasi klienci — przyjazng w obstudze technologie Koenig &
Bauer odbyto sie sprawnie i nie zaktocito biezgcego funkcjonowania zaktadu, wcigz przywracanego do dawnego ksztattu”.

Jan Korenc — prezes zarzadu Koenig & Bauer (CEE) podsumowuje: ,To dla nas duze wyrodznienie, ze w gronie klientow Koenig &
Bauer znajdzie sie niebawem tak uznana w catym kraju, nie tylko w kontekscie realizowanej tu produkcji dzietowej, drukarnia jak
Pozkal. Czujemy wielkg odpowiedzialnos¢, bo zdajemy sobie sprawe, jak wazny jest to krok dla pana Artura Chesego i jego catej
zatogi w odbudowie firmy. Mamy nadzieje, ze takze przy wsparciu w postaci zaawansowanego parku sprzetowego, m.in. w postaci
maszyny Rapida, firma Pozkal bedzie mogta dalej sie rozwijac.”.
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Offsetowe Seminarium Technologicz-
ne firmy Koenig & Bauer: wiedza
| iIntegracja w mazurskiej scenerii

Spotkania organizowane przez firme Koenig & Bauer (CEE) z my$la o uzytkownikach jej rozwigzan staty sie juz tradycjg. W tym
roku grono uczestnikow zostato — po raz pierwszy — rozszerzone réwniez o przedstawicieli firm pracujgcych na maszynach in-
nych dostawcdéw. Offsetowe Seminarium Technologiczne, zorganizowane w dniach 24-26 wrzesnia br. na Mazurach, skierowane
byto do osdb bezposrednio odpowiadajgcych za procesy produkcyjne — kierownikow produkcji i technologow. Tematyka wydarze-
nia koncentrowata sie na optymalizacji procesow i innowacjach w drukowaniu, co spotkato sig¢ z duzym zainteresowaniem uczest-

nikéw. Oprocz czesci technologicznej — przygotowanej przez Koenig & Bauer i jej partnerow — nie zabrakto rowniez elementéw
integracyjnych. Goscie wzieli udziat we wspolnym rejsie statkiem ,Chopin” po mazurskich jeziorach, a nastepnego dnia wystarto-
wali w regatach zeglarskich. Krotki film ze spotkania mozna obejrze¢ na portalu LinkedIn: tinyurl.com/47z9cnaj

Jan Korenc — prezes Koenig & Bauer (CEE) podkresla: ,Nasza firma dba o dobre relacje ze swoimi klientami, podtrzymywane
m.in. w formie tego rodzaju wydarzen, koncentrujgcych sie — w czesci merytorycznej — na kwestiach technologicznych. Uwazamy
jednak, ze otwarcie takich spotkan, gdzie wiedza tgczy sie z integracjg, takze na potencjalnych, nowych uzytkownikéw maszyn
Rapida czy naszych rozwigzan postpress, to naturalny krok naprzod. Okazato sig, ze decyzja ta byta strzatem w dziesigtke, a wy-
miana doswiadczen naszych klientow z uzytkownikami maszyn innych dostawcdw byta niezwykle cenna i owocna dla obu stron”.

Pawet Krasowski, Technology & Product Manager odpowiedzialny w firmie Koenig & Bauer (CEE) za organizacje wydarzen dla jej
klientow dodaje: , Liczba maili z podzigkowaniami, jakie otrzymalismy po tegorocznym spotkaniu, ich wydzwiegk i naturalny charak-
ter sg dla nas bardzo mite. Utwierdzajg nas tez w przekonaniu, ze zmiana konwencji dotychczasowych spotkan wyszta wszystkim
na dobre. Bedziemy zatem kontynuowac te formute”.

Spora dawka wiedzy technologicznej...

Podczas czesci technologicznej seminarium duze zainteresowanie wzbudzita prezentacja Pawta Krasowskiego i Marcina Kowolika

z Koenig & Bauer (CEE), poswiecona najnowszym rozwigzaniom technicznym w arkuszowych maszynach offsetowych Rapida.

pl.koenig-bauer.com 11
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= - F B;U‘ Prelegenci skoncentrowali sie na innowacjach zwiekszajgcych
/aic Wydajnosc¢ produkcji i stabilno$é procesow drukowania. Omo-
Robotic Feeding  Turnover Prefeeder | .o \yiij m in.: pakiet X -HighSpeed (umozliwiajacy prace z predko-
Koch - DE DOMS - BE :ER{ $cig do 22 tys. ark./h); opcje podniesienia maszyn w formatach
/‘% B1iBO nawet 0 925 mm i system Sensoric Infeed System
van (SIS)eliminujgcy boczne docigganie arkuszy i redukujgcy ma-
kulature; system DriveTronic SPC, pozwalajgcy na jednocze-
sng wymiane form drukowych we wszystkich zespotach oraz
zapewniajgcy kompensacje rozciggania papieru; system SRW
e (symultanicznego mycia watkéw podczas produkcji); dwu-
stopniowe dostawienie zespotu nawilzajgcego (ograniczajgce
_ "~ tonowanie i minimalizujgce makulature rozruchowa); automa-
NE R - ... tyczne napinanie obciggu gumowego; system suszenia VariDry
= Blue+ oraz lakierowania — VariCoat+.
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W czesci poswieconej kontroli jakosci zaprezentowano zinte-
growane systemy kontrolno-pomiarowe — online (ErgoTronic)
oraz inline (QualiTronic). Umozliwiajg one m.in. automatyczny
pomiar nafarbienia, kontrole pasowania oraz biezgce monito-

s 0\/anie jako$ci druku w czasie rzeczywistym.

Na zakoriczenie prelegenci przedstawili przyktady réoznych konfiguracji maszyn Rapida skierowanych na rynek opakowan — od
zastosowan z lakierami zapachowymi i metalicznymi po rozwigzania z ttoczeniem folig na zimno czy systemem Cast & Cure, po-
zwalajgcym uzyskiwac efekty holograficzne.

Rozwigzania Koenig & Bauer, tym razem z obszaru postpress, byty tematem prezentacji zatytutowanej ,Zmieniamy wyobrazenia
w rzeczywistos$¢”. Jej autorami byli Eren Senturk z firmy Koenig & Bauer Duran i Michat Drozdz z Koenig & Bauer (CEE). Sktadar-
ko-sklejarki stanowig obecnie jeden z filarow portfolio Koenig & Bauer w zakresie przetwarzania kartonu i tektury falistej. Prele-
genci omowili cztery serie sktadarko-sklejarek: Intro, Allpro, Alius i Magnus — roznigce sie zakresem formatow, predkoscig i po-
ziomem automatyzacji. £3czg je — co podkreslat - wysoka elastycznosc, krotkie czasy przezbrojenia i mozliwose pracy z szerokim
zakresem podtozy. Wskazat tez na globalng skale dziatalnosci producenta, ktérego maszyny pracuja juz w 79 krajach (w tym w
Polsce), a takze na mozliwo$¢ integracji urzadzen serii Omega z innymi rozwigzaniami Koenig & Bauer. Uwage uczestnikow zwro-
city systemy automatycznego podawania, pakowania i paletyzacji oraz rozbudowane opcje kontroli jakosci klejenia, ktore — jak
podkreslat Eren Senturk — czynig z tych maszyn kompletne linie do produkcji opakowan o wysokiej wydajnosci i powtarzalnosci.

Sesje technologiczng uzupetniaty trzy inne prezentacje, przygotowane przez partneréw seminarium. Marcin Rudziakowicz i An-
drzej Wasiuta z firmy Stamp Systems omowili ,Nowosci w uszlachetnieniach”. Robert Kuczera z Hubergroup Polska wystapit z
referatem zatytutowanym ,Rynek poligraficzny w kontekscie farb drukarskich: rozwdj, innowacje i perspektywy”. Natomiast Nico-
las Kirste z Hybrid Software omowit kwestie ,,Pokonywania wyzwan zwigzanych z drukiem offsetowym opakowan”.

,Z reakcji naszych gosci wnioskujemy, ze tematyka czesci technologicznej byta wtasciwie dobrana i wychodzita naprzeciw ich
obecnym, ale takze przysztym potrzebom. Maszyny drukujgce i introligatorskie sg coraz szybsze i reprezentujg coraz wyzszy
poziom technologiczny, ale to optymalizacja procesow, automatyzacja i integracja a docelowo — zwigkszenie wydajnosci wobec
licznych wyzwan rynkowych — staja sie kluczowe dla sukcesu kazdego zaktadu poligraficznego. Cieszymy sig, ze wystgpienia,
zwienczone sesjg pytan i odpowiedzi, okazaty sie tak interesujgce dla uczestnikow seminarium” — mowi Pawet Krasowski.

...iintegracja
W tym roku czesc¢ integracyjna spotkania Koenig & Bauer z klientami byta bardziej rozbudowana niz kiedykolwiek wczesniej. ,Z
uwagi na zmiane formuty chcielisSmy dac¢ naszym uczestnikom wigkszg przestrzen na nieformalne rozmowy i wspolne spedzenie

czasu ze sobg” — mowi Pawet Krasowski.

Pierwszego dnia wzieli oni udziat w rejsie statkiem ,Chopin” po mazurskich jeziorach. Na zakorczenie spotkania odbyty sie nato-
miast regaty zeglarskie, w ktérych uczestnicy wzieli udziat niemal w komplecie.
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Koenig & Bauer optymalizuje portfolio
produktow ngh Board Llne

Koenig & Bauer potwierdza silne zaangazowanie w rozwijajgcym sie rynku tektury falistej. Podjeto decyzje o strategicznej reor-
ganizacji w celu dalszego zwiekszenia konkurencyjnosci i obecnosci na rynku. Decyzja ta jest wynikiem kompleksowej, trzyletniej
analizy mocnych stron i potencjatu optymalizacji w ramach portfolio High Board Line wcigz mtodego partnerstwa miedzy firma
Koenig & Bauer z siedzibg w WUrzburgu, a wtoskim oddziatem Koenig & Bauer Celmacch w Desenzano del Garda. Chroma X Pro
jest synonimem wiodgcej pozycji w zakresie innowacji, a jej rozwigzania automatyzacyjne spotykajg sie z pozytywnym odbiorem
rynku. Jednoczesnie Chroma High Tech charakteryzuje sie bardzo wysoka dojrzatoscig techniczng i stabilnoscia.

Centrum doskonatosci dla catego portfolio High Board Line w Koenig & Bauer Celmacch w Desenzano

Aby w przysztosci dalej rozwija¢ te uzupetniajgce sie atuty, tworzona jest wspoélna platforma jako podstawa dla catego portfolio
Chroma (seria Chroma Smart, Chroma High Tech i Chroma X Pro), ktora bedzie stale rozwijana w zaktadzie Koenig & Bauer Cel-
macch w Desenzano nad Gardg. Umozliwi to dtugoterminowe wykorzystanie synergii i efektywng integracje przysztych innowacji
z poszczegdlnymi seriami produktow w portfolio. Koenig & Bauer Celmacch pozostaje wierny swojej filozofii obejmowania catego
spektrum poziomdw wydajnosci w segmencie High Board Line: od serii Chroma Smart dla Sredniej wydajnosci, poprzez serie
Chroma High Tech dla sredniej i wysokiej wydajnosci, az po serie Chroma X Pro dla najwyzszej wydajnosci i automatyzacji.

Whtoski zaktad charakteryzuje sie zwinnoscig i elastycznoscig. Pozwala to na szybkie podejmowanie decyzji i wysoki stopien reak-
tywnosci. Jednoczesnie Koenig & Bauer Celmacch korzysta z wiedzy i wsparcia catej grupy Koenig & Bauer. W rezultacie klienci
korzystajg zarowno z ponad 40-letniego doswiadczenia Koenig & Bauer Celmacch w branzy tektury falistej, jak i szerokiej wiedzy
catej rodziny Koenig & Bauer.

Wiirzburg pozostaje punktem kontaktowym dla obecnych klientéw

Dla obecnych klientow Chroma X Pro ta reorganizacja oznacza ciggtg stabilnos¢ i wyrazne korzysci. Odpowiedzialnosc za pier-
wotnie opracowang serie Chroma X Pro, a takze catg juz zainstalowang baze, pozostaje w siedzibie w Wirzburgu. Wiedza zgro-
madzona przez lata i ugruntowane relacje z klientami beda nadal wykorzystywane w celu zapewnienia optymalnego wsparcia.
Obecni klienci beda rowniez nadal korzystac z dalszego rozwoju innowacyjnych funkcji Chroma X Pro.

Dzieki tej strategicznej reorganizacji firma Koenig & Bauer z duzym optymizmem patrzy w przysztosc. Potgczenie wiedzy spe-
cjalistycznej i sity innowacyjnej obu zaktadow zapewni klientom decydujgcg przewage konkurencyjng, wzmacniajgc tym samym
sukces catego portfolio High Board Line.
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.Zarzgdzanie projektem: triathlon. Jak
sport wspiera efektywnosc¢ w pracy”

Gdy w sierpniu tego roku Pawet Krasowski, Product Manager w firmie Koenig & Bauer CEE ruszat na start Mistrzostw Europy i
Azji w triathlonie w Stambule, wiedziat, ze czeka go nietatwy dzien. Oprdécz sportowej rywalizacji miat przed sobg bowiem prze-
zycie, ktérego trudno doswiadczy¢ gdziekolwiek indziej: przeptyniecie ciesniny Bosfor, przejazd na rowerze przez most tgczacy
Europe z Azjg oraz bieg ulicami miasta. Symbolika tej chwili - dostownie ,miedzy kontynentami” - dobrze oddaje tez sposob, w
jaki Pawet taczy wymagajgcg prace w Koenig & Bauer CEE z intensywnymi, sportowymi treningami, ktére mimo ogromu wysitku,
jaki w nie wktada, staty sie jego pasja.

Triathlon nie pojawit sie w jego zyciu od razu. Zaczeto sie od biegania, ktore w 2017 roku miato byc¢ po prostu sposobem na wiecej
ruchu. ,W pewnym momencie zrozumiatem, ze brakuje mi aktywnosci, a dobra kondycja bardzo pomaga w pracy — wspomina
Pawet. — Pierwsze regularne treningi uswiadomity mi, jak mate zmiany potrafig poprawi¢ samopoczucie i codzienng energie.

Z biegania przyszty kolejne formy sportu, az ostatecznie pojawit sie triathlon — sport wymagajacy i nietatwy dla mnie, ale jedno-
czesnie porzadkujgcy codzienne zycie”.

Triathlon — dyscyplina, ktéra uktada dzien

,Najbardziej cenie w triathlonie to, ze uczy organizacji — mowi. — Tu nie da sie improwizowac. Trzeba planowac treningi, odpoczy-
nek, diete. A to naturalnie przektada sie na prace”. Pawet podkresla, ze dopracowana rutyna treningowa nie jest dodatkiem, lecz
elementem, ktéory pomaga mu utrzymac koncentracje i lepiej radzi¢ sobie z codziennymi wyzwaniami, ktore tatwe nie sa.

Kiedy decydowat sie wystartowac w pierwszych zawodach, szybko dotarto do niego, ze triathlon wymaga precyzji i cierpliwosci.

Trafit do doswiadczonych trenerow, ktdorzy pokazali, ze rownie wazne jak sita czy wydolnosc¢ sg technika i mentalne przygotowa-
nie. ,Z czasem zrozumiatem, ze nie chodzi o heroiczne wysitki, ale 0 madre, konsekwentne podejscie” — podsumowuje.
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Od pierwszych startéw do reprezentacji Polski

Regularne treningi i udziat w zawodach — m.in. w Zimnej Wodzie, Garmin Triathlon Tour czy Ironman — przyniosty konkretne re-
zultaty. W tym roku Pawet zostat powotany do reprezentacji Polski na Mistrzostwa Europy i Azji, odbywajgce sie w Stambule. ,To
byto duze wyrdznienie, ale nie traktuje tego jak dyplom czy trofeum do postawienia na potce — mowi. — Bardziej jako sygnat, ze
praca wykonywana dzien po dniu ma sens”.

Zawody w Stambule Pawet wspomina nie tyle jako rywalizacje, ile jako wyjatkowe doswiadczenie: ,Ptynelismy przez ciesnine
Bosfor. W czes$ci rowerowej przejezdzalismy przez most, ktory dostownie tagczy Europe i Azje. Catosc wienczyt bieg ulicami Stam-
butu. Na mecie byto zmeczenie, ale tez ogromna satysfakcja” — mowi.

Sportipraca — dwa dobrze wspétdziatajgce swiaty

Praca Product Managera w Koenig & Bauer CEE wigze sie z wieloma wyjazdami, intensywnymi projektami, testami maszyn i spo-
tkaniami z klientami w réznych krajach. Ta dynamika oznacza, ze czas jest zasobem wyjgtkowo cennym. ,W sporcie i w pracy dzia-
ta ta sama zasada: musisz wiedziec, co robisz i dlaczego — ttumaczy Pawet. — Kazdy projekt i kazdy trening majg swoj plan. Kiedy
obie sfery sg dobrze pouktadane, zamiast sie ze sobg $cierac, zaczynajg sie uzupetniac¢. To dla mnie ogromna nauka”.

Podkresla, ze aktywnosc¢ fizyczna nie jest ucieczkg od obowigzkdw, ale sposobem na to, by podchodzi¢ do nich z wiekszg energia
i spokojem: , Trening czesto pomaga oczysci¢ gtowe, uporzgdkowac¢ mysli, a czasem po prostu przewietrzyc sie po intensywnym
dniu, by zacza¢ kolejny z jeszcze wigkszg energig”.

Od Kampinosu do Stambutu

Triathlon to niejedyna dyscyplina sportowa Pawta. Zaczynat od biegania
rekreacyjnego w Puszczy Kampinoskiej. Z czasem przerodzito sie¢ ono w
starty w potmaratonach i maratonach, ktore staty sie jego ,weekendowg
tradycjg”. Zima naturalnym uzupetnieniem treningu stato sie narciarstwo
biegowe, w ktéorym brat udziat w zawodach, m.in. w Biegu Piastow na 25
km. Sport doprowadzit go takze do wspinaczki wysokogorskiej. Zdobyt
m.in. Grossglockner, Mt. Blanc, Zugspitze, Gerlach, Triglav, a pdzniej
uczestniczyt w wyprawach w goéry Pamir (Pik Lenina — 7.134 mnpm) oraz
w Himalaje — w tych drugich docierajgc m.in. do Everest Base Camp, a
takze zdobywajgc Kala Pattar i Island Peak.

Narciarstwo biegowe — sita i wytrzymatosé

Choc¢ to triathlon stat sie obecnie najwazniejszg dyscypling dla Pawta,
przyznaje on, ze to wczesniejsze etapy sportowej drogi stworzyty funda-
ment pod to, gdzie jest teraz. Narciarstwo biegowe dato mu site i wytrzy-
matosc¢, ktorych nie da sie zbudowac wytacznie treningiem biegowym czy
rowerowym. Starty w zawodach, takich jak Bieg Piastow, uczyty pracy z
wtasnymi stabosciami przy niskich temperaturach, zmiennych warunkach
i koniecznosci zachowania rownego tempa przez wiele godzin.

»GOry ucza cierpliwosci i pokory”

Wspinaczka z kolei pozwalata ¢wiczy¢ cos zupetnie innego - cierpliwosc i
pokore. ,W gorach nie da sie niczego przyspieszy¢. Musisz zaakceptowac
tempo, wysokos¢, wtasne ograniczenia. A jednoczesnie myslec¢ o bezpie-
czenstwie” - mowi Pawet. Zdobycie Grossglocknera, pdzniej Mont Blanc, a
nastepnie wejscia w Himalajach czy Pamirze ugruntowaty w nim przekona-
nie, ze najtrwalsze efekty przynosi konsekwencja, a nie jednorazowy zryw.

A wszystko zaczeto sie...

I cho¢ skala tych wyzwan robi wrazenie, Pawet podkresla, ze wszystko
zaczeto sie od bardzo prostego impulsu - potrzeby ruchu i checi zadbania
o siebie. Pierwsze, rekreacyjne biegi po Puszczy Kampinoskiej stopniowo
przerodzity sie w regularny trening, a pozniej w kolejne sportowe etapy,
ktore naturalnie wynikaty z poprzednich. Ta konsekwencja doprowadzita
go az do Bosforu i startu w koszulce reprezentacji Polski.
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